
Комерційна пропозиція

Кухні й шафи-купе на замовлення:
від заміру до прибутку
— в одній системі
Для цехів корпусних меблів на 5–50 людей. Менеджер, замірник, цех і монтажники
працюють у Silium з телефона й компʼютера, а власник щодня бачить маржу кожної

кухні, аванси клієнтів і касовий розрив.

Живі екрани демо-цеху «Модуль Плюс»: управлінський звіт, замір і етапи цеху в телефоні
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ВАША СИТУАЦІЯ

Знайомо?
Типові ситуації цеху корпусних меблів — і скільки вони коштують.

Маржу кухні дізнаєтесь
після монтажу

Ціну зафіксували в гривнях, а
плиту, кромку й Blum
докуповуєте через 2–6 тижнів
за новим курсом.

−1–2 п. п. маржі тільки на курсі
(оцінка)

«Чужі» гроші на рахунку

Аванс 50–70% лежить разом з
орендою й зарплатою — а це
передоплати під кухні, які ще
треба зробити.

Касовий розрив перед
доплатами

Розміри й клієнти — у
Viber

Замір у блокноті, фото в
телефоні замірника, переписка в
особистому Viber менеджера.

Переробка й +5–14 днів до
терміну

Термін обіцяють «на око»

Менеджер не бачить черги
розкрою й присадки. Дільниця
не знає, що деталі готові.

Неустойки й дзвінки «коли
буде?»

Петлі закінчились на
збірці

Фурнітури немає в обліку,
фасади на стороні — «десь
наступного тижня».

Повторний виїзд — 1–3 тис. грн
(оцінка)

Клієнт змінив проєкт

Інша ручка, ще шухляда, інший
декор — кошторис і матеріали
перераховують вручну.

Помилки в закупівлі й доплаті

Хто з менеджерів продає?

Скільки заявок пропало й чому
— не видно. Менеджер може
«вести клієнта собі».

Реклама оплачена, заявки
тануть

Відрядна й % дизайнерам
— у зошиті

Хто що різав і збирав, скільки
винні дизайнеру — увечері в
Excel.

Суперечки з людьми, яких
бракує

Кілька ФОП і ТОВ

Роздріб на ФОП, юрособи — на
ТОВ з ПДВ. Загального прибутку
не видно.

Рішення «наосліп»
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УСЯ КОМАНДА ЦЕХУ

Хто що робить у Silium

Власник телефон і компʼютер

Робочий стіл зранку: касовий розрив, неоплачені
замовлення, прострочки. Маржа кухонь і каналів,
баланс.

Менеджер-дизайнер телефон і компʼютер

Заявки й чати Viber/Telegram, угоди, замовлення з
параметрами, договір із шаблону, доплати.

Замірник телефон

На обʼєкті: розміри в картку заявки, фото ескізу,
задача заміру закрита — менеджер рахує проєкт.

Технолог компʼютер

Техкарти з формулами від розмірів, «склад виробу»
під клієнта, норми й відходи.

Цех телефон

«Мої етапи»: почати, завершити, фактичний час.
Відрядна з факту, чат цеху під рукою.

Монтажник телефон

Монтажі в календарі завдань, повʼязані із
замовленням; акт монтажу; рекламації завданнями.

PRO100 і Базис лишаються. Silium веде все навколо

Ми не замінюємо програму проєктування — у вашому цеху вона вже налаштована. Silium бере

на себе все до й після проєкту.

Лишається у PRO100 / Базисі Бере на себе Silium

3D-візуалізація для клієнта

Деталювання, креслення, карти
розкрою

Програми для ЧПУ

Заявки, чати, заміри,
угоди

Замовлення, договір,
аванс, доплати

Техкарти, собівартість,
черга цеху

Склад плити й Blum,
закупівлі в EUR

Монтаж, відрядна

Управлінський облік
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ЗАЯВКИ Й ЗАМІР

Клієнт пише у Viber — замірник уже з розмірами

Viber, Telegram і чат сайту в одній стрічці. Поруч — замовлення клієнтки на 124 370 грн і менеджер

Замір з телефона
Замірник на обʼєкті відкриває заявку в телефоні й переводить
її в «Прорахунок». Вносить конфігурацію кухні, стіни, висоту
стелі, де мийка й техніка. Фото ескізу йде у файли клієнта,
задачу заміру закрито.

Розміри в заявку Фото ескізу

Дизайнер і технолог бачать замір одразу

Без пересилань у Viber і загублених блокнотів

Свої поля заміру під ваш процес
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ТЕХКАРТА, ЗАМОВЛЕННЯ, ДОГОВІР

Від розмірів — до договору за секунду

ТЕХКАРТА ПІД РОЗМІР

Одна техкарта на всі розміри
шафи
ДСП, кромка, ХДФ і дзеркало — формулою
від ширини, висоти й глибини. Шафи 1800,
2400, 3000 мм — одна техкарта. На
кожному етапі — верстат, норма часу й
відрядна ставка.

СКЛАД ВИРОБУ

Клієнт змінив ручки — без хаосу
«Склад виробу» — матеріали саме цієї
кухні: замінити, додати, прибрати під
клієнта, не чіпаючи техкарту. Зміни видно в
хронології замовлення, доплата — окремим
рахунком до того ж замовлення, залишок
перераховується сам.

ДОГОВІР ІЗ ШАБЛОНУ

Договір на кухню — з даних
замовлення
Ваш шаблон: реквізити, позиції, сума 124
370 грн, аванс 60% — 74 622 грн, дата
монтажу, гарантія. Так само — рахунок, КП,
накладна.
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ЦЕХ

Матеріали перевірені до старту, етапи — з
телефона

Виробництво кухні №68: планова собівартість 68 909 грн, готовність ДСП, фасадів, кромки, Blum і стільниці до запуску

«Мої етапи» Чат цеху

Цех без компʼютера
Оператор крайкування бачить у телефоні свої етапи, запускає
й завершує їх, вносить фактичний час — відрядна рахується з
факту. Менеджер, цех і власник домовляються у внутрішньому
чаті, а не в особистих месенджерах.

Діаграма завантаження: черга форматника, крайкування, присадки й збірки

Черга й завантаження верстатів — реальні терміни

Контроль якості етапу: чек-лист, фото, допуск
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СКЛАД, МОНТАЖ, ПРОДАЖІ

Blum не закінчиться, доплата не загубиться

СКЛАД І ЗАКУПІВЛІ

Купуєте в день авансу — за
сьогоднішнім курсом
Планування (MRP) рахує, чого бракує під
замовлення, і створює чернетки
закупівель по постачальниках. Blum нижче
мінімуму — система пропонує докупити.
Фасади на стороні — з датою. Курс
фіксується на приході.

МОНТАЖ І ДОПЛАТА

Календар монтажів, акт, чек, борг
Монтажі — у календарі завдань. Акт
монтажу й частково сплачений рахунок —
у замовленні, боргах і платіжному
календарі. ФОП пробиває чек Checkbox
(ПРРО) з відвантаження.

МЕНЕДЖЕРИ Й КАНАЛИ

Видно, хто продає
88 заявок, 32 угоди, конверсія 36,4%, цикл
13 днів. Конверсія кожного менеджера,
джерела заявок і причини програшу.
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УПРАВЛІНСЬКИЙ ОБЛІК

Власник бачить гроші цеху щодня

Собівартість замовлення: план і факт по етапах Маржа за каналами: дизайнери, салони, Instagram

Платіжний календар: чи вистачить на фасади, Blum і верстат Управлінський баланс: аванси клієнтів — у зобовʼязаннях

Кілька ФОП і ТОВ — разом або окремо Робочий стіл власника: що потребує уваги сьогодні

На демо-цеху за рік: виручка 5,77 млн грн, валова маржа 46%
Звіт маржі одразу показує: найвища маржа — у рекомендацій (62%) і дизайнерки-партнерки (56%),
найнижча — у Google (47%). А запас фінансової міцності −0,56%: при такій структурі постійних витрат
цех працює в нуль — це видно у звіті, а не через рік від бухгалтера.
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ПРОПОЗИЦІЯ ДЛЯ ВАШОГО ЦЕХУ

Управлінський облік меблевого цеху — під ключ
Програма — це половина. Друга половина — процеси й люди. Команда Silium заходить у ваш
цех у ролі операційного директора й ставить облік від заявки до прибутку: не тільки фінанси, а

й заміри, техкарти, склад, цех, монтаж і менеджерів. Через 60–90 днів ви щодня бачите

прибуток, гроші й борги — а систему передаємо вашій команді.

Фінанси
Серце системи — і лише частина того, що ми
закриваємо.

Продажі й менеджери

Техкарти й собівартість

Цех і монтаж Склад і закупівлі

КРОК 1

Діагностика цеху
30 хвилин онлайн
безкоштовно. Після неї —
оцінка обсягу й фіксована
ціна проєкту.

КРОК 2

Ставимо облік
Техкарти, склад, робочі
центри, відрядна, шаблон
договору, канали й
менеджери; переносимо
дані.

КРОК 3

Навчаємо й передаємо
Команда працює за
регламентами з телефона й
компʼютера. Ключі — вам,
або ведемо на аутсорсі.

P&L управлінський до кожної проводки

Платіжний календар: касовий розрив
заздалегідь

Баланс: аванси окремо від ваших грошей

Кілька ФОП і ТОВ — разом або окремо

Заявки й чати Viber/Telegram

Конверсія менеджерів, причини програшу

Маржа за каналами

Техкарти під ваші вироби

Норми формулою від розмірів

План і факт по замовленню

Черга верстатів і реальні терміни

Етапи з телефона, відрядна з факту

Монтаж, акти, рекламації

ДСП, МДФ, кромка, Blum у гривнях

Мінімальні залишки, закупівлі в EUR

Автоматизація: аванс, монтаж, доплата
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ГАРАНТІЇ

Фіксована ціна й обсяг
Після діагностики ціна та
перелік робіт фіксуються в
договорі.

Зрив строку —
доробляємо
безкоштовно
Не вклались у термін з
власної вини — працюємо
без доплат до результату.

Не виконали —
повертаємо оплату
Критерій кожного етапу в
договорі. Не досягли —
повертаємо оплату за етап.

ПРОГРАМА: ТАРИФ «БІЗНЕС»

449 грн 269 грн
за користувача на місяць у разі оплати за рік ·
помісячно 317 грн · від 3 користувачів. Ціна для
перших 100 компаній (−40%).

Постановка обліку під ключ — окремо, фіксована
ціна після діагностики. 14 днів доступу
безкоштовно.

Закриваємо повністю Чесно: чого не робимо

Наступний крок: 30 хвилин на вашій кухні
Візьмемо одне ваше замовлення — замір, техкарту, матеріали, етапи цеху — і
порахуємо реальну маржу. Відео-огляд на 6 хвилин:

silium.io/galuzi/mebli-na-zamovlennia/korpusni-mebli

hello@silium.io
silium.io

Виробництво: техкарти, замовлення, етапи

Склад: партії, серійні номери, закупівлі

Баланс, закриття періодів, бюджетування

Прогноз касового розриву на 30 днів

Мобільний застосунок для команди

Заявки, чати Viber/Telegram, заміри з
телефона

Договір і документи з власних шаблонів

Техкарти з формулами, склад виробу під
клієнта

Цех етапами з телефона, відрядна, черга
верстатів

Склад плити й фурнітури; закупівлі в EUR у
день авансу

Монтаж, оплати частинами, борги, чеки
Checkbox

P&L, баланс, календар, кілька ФОП і ТОВ

Автоматизація: рахунки, листи, нагадування

3D і карти розкрою — у PRO100, Базисі,
ViyarPro

×

Ділові обрізки плити за розміром — поки ні×

Імпорт деталювання з PRO100 / Базису —
поки ні

×

Графік монтажних бригад — поки
календарем завдань

×

Автоповідомлення клієнту у Viber — поки ні×

Окремий модуль рекламацій — поки
завданнями

×

Агентська дизайнерам — витратою, без
авторозрахунку

×

Звітність до податкової — через BAS /
BookKeeper

×

Демо-компанія «Модуль Плюс»: назва, клієнти й суми вигадані, кожен документ проведено в Silium. 10


